王丹
一年以上工作经验 | 女 |  25岁（1986年2月11日） 

居住地：上海
电　话：139XXXXXXXX（手机） 
E-mail：wangdan@51job.com   

最近工作 [1年7个月]  
公　司：XX珠宝设计有限公司
行　业：奢侈品/收藏品
职　位：销售总监
最高学历 
学　历： 本科
专　业： 艺术设计
学　校： 天津科技大学
---------------------------------------------------------------------

自我评价  

有多年的市场工作经验和行业背景，对高端百货渠道、商超渠道等非常熟悉，在全国范围内拥有大量渠道的资源，以及人脉资源。具有陌生市场开拓、建店、后期店面人员管理，以及销售体系管理等丰富的经验。 富有较高的创造性思维，且独立完成工作能力强。有组建和带领团队的实战经验；对新技术有极高的学习热情，乐于接受新的挑战，并对未来技术发展趋势有敏锐的洞察力。 
求职意向  

工作性质： 全职 
希望行业： 奢侈品/收藏品
目标地点： 上海
期望月薪： 面议/月 
目标职能： 销售总监
工作经验
2010年5月—至今： XX珠宝设计有限公司[1年7个月]
所属行业： 奢侈品/收藏品 
零售管理部 销售总监 
1、市场资源：熟悉全国中高端百货卖场情况；掌握熟悉全国各大城市的市场动态及化妆品/黄金珠宝等贵金属收藏品零售行业消费趋势； 
2、市场拓展：负责将公司产品分别以进驻全国各大城市的中高档百货商场为主，设立专柜及开设专卖店，以联营或租赁的经营模式与各大商场保持合作；同时在各省份发展经销商与代理商。 
3、销售管理：按照公司目标制定市场销售计划和政策及销售价格体系，并将销售指标按阶段和人员分解落实，有效完成公司的销售任务和利润指标。 
4、人员管理：通过招聘、培训、指导、建立一支具有专业水平的专柜指导队伍。在公司内部管理方面，除了为员工进行专业、系统化的培训外，还负责制订公司产品的季度性销售计划，跟踪销售情况，拓宽客户群并保持密切的合作关系。 
5、店铺管理：负责新开店铺的各项事物（包括场地选址、租赁、装修跟进等）； 负责店铺的终端管理及专卖店或专柜的开发、店铺陈列、人员管理、销售状况与货品等工作。 
6、日常运作：当地顾客数据库信息获取渠道的开发、收集、建立、数据运用、跟踪及更新；及经销商与代理商的管理。针对总部及媒体购买代理商进行购买的媒体，积极获取免费资源；进行当地最大媒体影响力资源的发掘、反馈及沟通。运用市场资源，通过驱动知名度和美誉度来提高客流，并为有效客流量的增长负责；定期开展本地化的社区公益活动，以提高品牌美誉度。 
---------------------------------------------------------------------

2009年8月—2010年4月：XX收藏品有限公司[9个月]
所属行业： 奢侈品/收藏品 
市场部 市场企划经理/主管 
1. 负责公司VI的整理、公司资料的编辑管理、品牌培训课件的修订。 
2. 负责公司的市场费用的预算、审核和监管，包括印刷品、道具等。 
3. 进行品牌线上及线下推广活动和新品上市推广活动。 
4. 组织进行异业联盟。 
5. 协助店铺促销活动。 
6. 组参与织各类媒体活动。
教育经历
2005 /9 — 2009 /7  天津科技大学  艺术设计  本科
证书
2007 /6  大学英语六级
2007 /6  国家计算机二级
2006 /12 大学英语四级
语言能力
英语（熟练）
听说（精通）
读写（精通）

